
Assistante Manager, La Donuteria Alternance
Paris 1er Alternance Septembre 2023 - Aout 2025

Accueil, vente, conseil clients
Taches administratives quotidienne
Gestion plannings
Prospection commercial

Assistante Manager, Little Saigon ( Traiteur Asian)- Alternance
Bondoufle (91) | Septembre 2022 - Juin 2023

Promotion du restaurant et des produits
Accueil, Conseil clients
Management des équipes
Réception des marchandises, contrôle conformités, hygiènes

Vendeuse en Boulangerie, Boulangerie Lefebvre - Alternance
Marolles en Hurepoix (91) Janvier 2021 - Aout 2022

Activités polyvalentes ( conseil clients, préparation basique..)
Tenue de caisse, comptabilités des règlements 

Employée Polyvalente, Intermarché
Viry-Châtillon (91) Octobre 2020 - Décembre 2020

Réception des marchandises, Inventaire
Merchandising, Facing
Mise en rayon, Etiquetage

Bachelor Business development en alternance - 1 an
Rythme : flexible en fonction des besoins de l’entreprise

Commerciale 

Passionnée par le commerce et le management, j’ai développé un excellent sens
du relationnel et une réelle aisance dans la satisfaction et la fidélisation client. Ma
capacité à m’adapter rapidement à différents environnements professionnels est
un atout qui me permettra d’être opérationnelle au sein de votre équipe
commerciale.

C O O R D O N N É E S

F O R M A T I O N S
Bachelor Buissness
Développement 
INSEEC Paris Année 2025/2026

BTS MCO 
INSEEC BTS, Paris 75003
2022 - 2025

Baccalauréat Professionnel du
commerce et de la vente
Faculté des métiers, CFA Evry
Juillet 2022

Brevet des collèges mention
Très Bien
Collège Ferdinand Buisson,
Juvisy sur Orge 
Juillet 2016 

C E N T R E S  D ’ I N T E R Ê T

Voyage : Brésil, Thailande, Sénégal,
Cameroun, Etats-Unis, Réunion
Fitness : 1 an
Soutien scolaire & Tutorat

L A N G U E S
Anglais

Allemand

Niveau B1

Niveau A1

C O M P É T E N C E S

Gestion administrative (rédaction de documents, suivi des dossiers,
gestion de plannings)
Prospection commerciale et développement client
Gestion de stock et approvisionnement
Techniques de vente et de négociation
Accueil et fidélisation client
Encaissement et suivi des paiements
Esprit d’équipe et leadership
Polyvalence et adaptabilité
Sens des priorités et gestion du temps
Autonomie et prise d’initiative
Bonne communication orale et écrite
Maîtrise du pack Office (Word, Excel, PowerPoint, Outlook, Gmail)

07 67 71 30 12

Claudia91237@gmail.com

Brétigny-sur-Orge,
(Ligne C direct Paris)
Permis B Véhiculée

E X P É R I E N C E S  P R O F E S S I O N N E L L E S

Claudia Feumba

24 ans


